RENOWA

OTRZYMANIE DOKLADNEJ WYCENY
REMONTU JEST TAK PROSTE,

JAKDODANIE ZDJECIA NA INSTAGRAMIE
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Remonty sq trudne
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polskich wtascicieli domow uwaza, ze poszukiwanie
niezawodnego wykonawcy jest gtownym problemem
podczas remontu

wskazato nieprecyzyjny kosztorys jako gtowny problem

napotkato koniecznosc poprawek po remoncie
z powodu niskiej jakosci prac

tygodnie wtasciciele domow spedzajg na badaniu i
sprawdzaniu potencjalnych wykonawcow
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Problemy zlecajqgcego

e Poszukiwanie firmy remontowej

 Brak swiadomosci co do zakresu praciich realnej
wyceny rynkowej

 Nierzetelne wyceny moga prowadzi¢ do wyboru
niewtasciwych wykonawcow prac remontowych
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Problemy firmy remontowej

e Poszukiwanie konkretnego zlecenia

e Wizja lokalna oceniajaca zakres prac jest kosztowna,
a zlecajacy czesto nie ma swiadomosci co do
kompleksowosci prac

* Nierzetelne okreslenie zakresu prac moze prowadzic
niewtasciwej wyceny.
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Rozwiqgzanie

Renowa oferuje wygodna platforme, ktora:
e Oferuje automatyczne obliczanie szacunkéw w 15 min na podstawie prostego formularza

e taczy zleceniodawcow i wykonawcow poprzez baze danych konkretnie opisanych zlecen i
baze danych wykonawcow

Przyktad pytania
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Technologia

Wykorzystujemy wytrenowany model sztucznej inteligencji bazujacy na

OpenAl, dostrojony technika fine-tuning do tworzenia doktadnych
kosztorysow remontowych.

@OpenAI
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Dopasowanie zleceniodawcow

iwykonawcow

Nasza unikalna technologia rankingu taczy bazy zleceniodawcow i wykonawcoéw, biorac pod uwage ich
potrzeby i mozliwosci.

* Rejestracja wykonawcow: Przy rejestracji wykonawcy podajg miejsce swiadczenia ustug, typy prac, ktore
wykonujg (z listy proponowanej przez serwis), oraz dane kontaktowe.

* Rejestracja zleceniodawcoéw: Zleceniodawcy moga wybrac opcje, kiedy wszystkie prace sg wykonywane
przez jedng firme remontowa, lub podzieli¢ zlecenie na kilka czesci. Zleceniodawcy rowniez podaja doktadne
miejsce, gdzie potrzebny jest remont.

e Dopasowanie: Zleceniodawcy wypetniajg ankiete, na podstawie ktorej serwis tworzy liste potrzebnych prac
remontowych. Wygenerowane zlecenie bedzie widoczne tylko dla firm remontowych, ktore zaznaczyty, ze
wykonujg wszystkie rodzaje prac w podanej lokalizacji.

Ta strategia zapewnia precyzyjne dopasowanie zleceniodawcow i wykonawcow, co zwieksza efektywnosc
naszego serwisu i zadowolenie uzytkownikow.
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Zbieranie baz danych

Nasza strategia polega na efektywnym i rownolegtym tworzeniu baz danych zleceniodawcéw i wykonawcow:

e Baza zleceniodawcow: Przyciggamy zleceniodawcow, oferujgc darmowy kosztorys remontu za
posrednictwem reklamy celowanej w sklepach budowlanych, na platformach konkurencyjnych a takze za
pomoca reklamy targetowanej w sieciach spotecznosciowych.

e Baza wykonawcow: Poczatkowa baza jest tworzona za pomocg baz danych B2B. Dodatkowo przyciggamy

wykonawcow za pomoca reklamy celowanej na kupujacych narzedzia i sprzet budowlany.

Ta strategia, oparta na sprawdzonych metodach przyciggania i zatrzymywania klientow, zapewni szybki start i
stabilny rozwoj naszej platformy.
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Model biznesowy i finansowy

Nasz model dochodowy opiera sie na pobieraniu prowizji za dopasowanie zleceniodawcow i wykonawcow:

e Zleceniodawcy: Zleceniodawcy majg mozliwos¢ wyboru wykonawcy. Zlecenie bedzie widoczne dla
wszystkich wykonawcow, ale tylko pierwszych pieciu, ktorzy zareagujg na nie, bedzie widocznych dla
zleceniodawcy do wyboru. Zlecenie otrzymuje ten, kto pierwszy skontaktuje sie ze zleceniodawca i kogo
zleceniodawca wybierze.

e Wykonawcy: Aby otrzymac zlecenie, wykonawca musi zarejestrowac konto na portalu i dotadowac swoje
saldo dowolnhg kwota.

Przy przyjeciu potencjalnego zlecenia, wykonawca ptaci 0,5% przewidywanej kwoty zlecenia.
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Rynek i potencjat o

800 ooo zlecen remontowo-budowlanych
5% => 3-4 min Zt/rok

Kazdego roku w Polsce realizowanych jest okoto 800 000 zlecen remontowo-budowlanych. Sredni
koszt prac (bez uwzglednienia kosztow materiatow) wynosi okoto 10 000 ztotych.

Obstuga 5% wszystkich zlecen na rynku przez nasz serwis w ciggu roku powinna przyniesc dochod w
wysokosci 3-4 mln ztotych rocznie.
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Konkurencja w Polsce

Zarejestrowanych wykonawcow:

oferteo Faoxddy wykonawca £/ homerun I otimistrz

370 000 310 000 35000 20 000 2000

Pomimo konkurencji, nasze unikalne podejscie i wykorzystanie Al daje nam przewage konkurencyjna.
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Zespot

Nasz zespo6t sktada sie z doswiadczonych specjalistow z bogatym doswiadczeniem w marketingu i IT:

VIACHASLAU HULEVICH, PREZES

e Specjalista od uruchamiania nowych produktow i posiada ponad 15 lat doswiadczenia jako
marketingowiec.

e Prezesipomystodawca smsbilet.by, ustugi sprzedazy biletowonline, ktorawciggu dwoch
lat zdobyta do 15% rynku biletow na Biatorusi.

e Tworca TOOLE, innowacyjnej aplikacji mobilnej, ktora umozliwia uzytkownikom gre na
instrumentach detych na swoim telefonie komérkowym.

VITAL FILIPENIA, cTO [T}

e Posiada ponad 10 lat doswiadczenia w uruchamianiu i zarzgdzaniu produktami IT, wtym
projektami z ponad 4 milionami uzytkownikow.

e Doswiadczenie w uruchamianiu duzych projektow korporacyjnych na niestandardowych
rynkach, takich jak Tajwan.

e Zatozytikierowat studiem outsourcingu rozwigzan IT. Tworzyt projekty dla takich firm jak
JTI, McDonald's, Unilever, Ford.



https://mcdonalds.pl/o-mcdonalds/jakosc-naszych-produktow/?utm_source=Search&utm_medium=Textlink&utm_campaign=2022-04-27_Carry-outSnackingMcWraps&utm_term=Carry-outSnackingMcWraps2022
http://www.linkedin.com/in/octo13
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Diugoterminowa strategia

iwyjScie

Nasza dtugoterminowa strategia obejmuje ekspansje na inne rynki i zwiekszenie udziatu w
rynku.
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Potencjalne strategie wyjscia dla inwestorow moga obejmowac
e Sprzedaz firmy wiekszemu graczowi w branzy
e |PO




Jesli majg Panstwo jakiekolwiek

pytania, chetnie na nie odpowiemy.

Viachaslau

+48 798 599 847
vh@renowa.eu
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